TIPPS & TRENDS

Foto: Firma

” u Jahresbeginn hielt Akemi-
Geschaftsfiihrer Dr. Dirk
| Hamann Riickschau auf 2018.

Naturstein: Sie haben im letzten Jahr
stark investiert. Fiir was und warum?
Dr. Dirk Hamann: Die wichtigsten strate-
gischen Schritte waren die Ubernahme
der Firma Gans Chemie in Wiel und die
Beteiligung an der tiirkischen Firma
Digalpa. Ein Grund fiir diese Investitionen
sind unsere Kapazitdtsgrenzen in der
Fertigung am Firmensitz in Niirnberg.
Gans Chemie beschaftigt 25 Mitarbeiter,
war bislang auf die Fertigung von Silicon
der Marke Durasil spezialisiert und iiber-
nimmt jetzt zusdtzlich den Grofiteil der
Produktion von Akemi-Silicon. Mit der
Ubernahme haben wir auch in zusitzliche
Lagerkapazitdten und Mitarbeiter investiert.

Wie kooperieren Sie mit Digalpa?

Die Firma hat bislang v.a. Resinierharz
hergestellt und sich auf dem tiirkischen
Markt als starke Marke etabliert. Sie ver-
fiigt tiber ein gutes Labor mit fiinf Mit-
arbeitern, das uns in der Forschung und
Entwicklung unterstiitzen kann. Digalpa
fertigt jetzt einige Akemi-Produkte unter
Lizenz. Die Beteiligung, die wir noch
ausbauen konnen, ist auch marktstrate-
gisch interessant. Die Tiirkei ist ein wich-
tiger Natursteinmarkt und ein gutes Ein-
fallstor fiir Geschdfte im Iran und Syrien.
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Wann haben Sie die Kooperation
bekannt gemacht?

Vor einem Jahr auf der Baumesse in
Istanbul. Vom 27. bis 30. Mdrz prasen-
tieren wir uns gemeinsam auf der Natur-
werksteinmesse Marble in Izmir.

Gab es auch Verdanderungen

am Standort Niirnberg?

Wir haben dort eine neue Halle erwor-
ben und einen Teil der Lager- und
Versandlogistik zuriick in den Betrieb
geholt. Das komplette Rohstofftanklager
wurde erneuert. So haben wir z.B. tolle
neue Tankanlagen mit vergrofiertem
Volumen und elektronischer Bestands-
iiberwachung angeschafft. Auch im
Bereich der pastdsen Abfiillung von
Dosen und Kartuschen wurde in neue
Anlagen investiert. Fiir die Fliissig-
abfiillung wurde eine neue Halle bereit-
gestellt. Insgesamt betrdgt das
Investitionsvolumen in Deutschland
iiber 3 Mio. €.

Dann war 2018 ein gutes Jahr?

In Deutschland konnten wir eine
Umsatzsteigerung im hoheren einstelli-
gen Bereich verzeichnen, wobei sich der
Industriebereich am stdrksten entwickelt
hat. Aber auch im Natursteinbereich
haben wir in Deutschland ein duflerst
zufriedenstellendes Wachstum verzeich-
net. Im Ausland sind wir zweistellig

Akemi hat seinen Stamm-
sitz erweitert und in die
Firma Gans Chemie sowie
die Beteiligung an der
Firma Digalpa investiert.
Naturstein sprach mit
Akemi-Geschdftsfiihrer
Dr. Dirk Hamann.

Krdftig investiert

gewachsen. Allerdings waren 2018 die
Rohstoffpreise und die Rohstoffverfiig-
barkeit, insbesondere fiir die Dichtstoff-
produktion, ein riesiges Problem. Hinter-
grund ist, dass heute viel Grundchemie
in China hergestellt wird. Firmenschlie-
flungen aufgrund verscharfter Auflagen
fiihrten zu Engpdssen. Aufierdem lief die
Weltkonjunktur auf Hochtouren, sodass
die Anlagen der Grundstoffchemie welt-
weit an die Kapazitdtsgrenzen stiefien.
Das hat sich auf die Preise ausgewirkt.

Sie sind weltweit aktiv und in den
USA so erfolgreich, dass Sie seit
2009 eine Firma in Atlanta iiber-
nommen haben. Wie wichtig ist der
deutsche Markt?
Deutschland bleibt unser Schwerpunkt.
Unsere Forschungs- und Entwicklungs-
arbeit wird hier koordiniert. Das Niirn-
berger Management fiihrt jede Woche
Telefonkonferenzen mit dem lokalen
Fithrungskreis und pflegt laufend Kon-
takt mit den Entscheidungstrdgern. Auch
unsere Anwendungstechniker halten per-
manent Kontakt zu den Tochtergesell-
schaften. Der Entwicklungsinput und die
Marktanregungen, die sich aus diesen
Gesprdchen ergeben, kommt weltweit
unseren Kunden zugute.

Interview: Barbel Holldnder

www.akemi.de
Zur neuen Website: Naturstein 1/2019, S. 63



